MALÝ TEST

O tom, že testy sú veľmi dôležité, vedia aj policajti. Dvaja z nich stoja na okraji cesty a čakajú na svoju príležitosť, teda na staršiu škodovočku, aby ju zastavili a zinkasovali pár sto korún v rámci plnenia plánu pokút na tento rok, lebo dobre vedia, že zastaviť veľký autiak, naozajstného kráľa našich ciest, sa akosi nehodí, a počas čakania v mraze hovorí jeden policajt druhému: „Vieš, bol som včera na teste IQ...“

„Naozaj?“ čuduje sa druhý, „a ako si dopadol?“

„Chvalabohu výsledok bol negatívny...“

A tak vám malý test ponúkam aj ja. Začnem však príbehom, ktorý sa stal u našich priateľov v Amerike. Tam jeden nezamestnaný reagoval na inzerát a uchádzal sa o prácu upratovača WC vo firme Maxisoft. Tak, ako to v takých prípadoch býva, pozval si ho vedúci personálneho úseku na pohovor, a keď zistil, čo bolo treba a zobral mu v rámci boja proti terorizmu odtlačky ľavého i pravého palca na rukách i na nohách, otestoval ho tak, že mu dal vymeniť tesnenie pod záchodovou misou. Nakoniec povedal: „Pane, ste zamestnaný! Dajte mi svoju emailovú adresu a ja vám pošlem vyplnenú zmluvu s údajmi, kedy a kde sa máte hlásiť.“

Nezamestnaný uchádzač na to zmetene oznámil, že on vlastne nemá ani počítač, a teda ani emailovú adresu.

Vedúci personálneho úseku chladnokrvne poznamenal, že je mu to ľúto, ale bez emailu vlastne človek virtuálne ani neexistuje a nemôže preto tu prácu dostať.

Nezamestnaný uchádzač odišiel smutný, iba s desiatimi dolármi vo vrecku. Cestou však zbadal paradajky v supermarkete a rozhodol sa kúpiť 10 kíl, išiel s nimi od dverí k dverám a všetky ich predal v priebehu jednej hodiny. Namiesto desať mal zrazu dvadsať dolárov. Urobil tak ešte trikrát a prišiel domov s kapitálom 60 dolárov. Uvedomil si, že sa tak uživí, a tak každý deň vychádzal z domu skôr a vracal sa neskôr. A deň čo deň troj až štvornásobne zvýšil svoj kapitál. Čoskoro si kúpil ručný vozík, potom dodávku, a zrazu bol majiteľom malej flotily dodávok. 

Za päť rokov je jedným z najväčších dodávateľov potravín v Spojených štátoch a ako taký už myslí na budúcnosť svojej rodiny, pozve si preto poisťovacieho agenta a dá mu vypracovať komplexné poistenie. Na konci schôdzky si poisťovací agent vypýta jeho emailovú adresu, aby mu mohol poslať vypracovaný návrh poistnej zmluvy.

Podnikateľ s paradajkami odpovie, že nemá email.

„Zvláštne,“ nechápe poisťovací agent, „nemáte email a vybudovali ste také veľké impérium... Predstavte si, pane, kde ste mohli dnes byť, keby ste email mali!“

Úspešný podnikateľ s paradajkami sa na chvíľku zamyslí a odpovie: „To by som umýval záchody v Maxisofte!“


Tento jednoduchý príbeh potvrdzuje známu pravdu, že inžinieri a vedci, rovnako ako spisovatelia a básnici nikdy nemôžu zarobiť toľko ako obchodníci, či riaditelia predaja alebo marketingu. Matematicky sa to dá odvodiť tak, že vyjdeme z dvoch predpokladov. Prvý predpoklad: v múdrosti je sila a druhý: čas sú peniaze. 

Každý určite vie, že sila sa rovná práci podelenej časom, a pretože platí, že múdrosť je sila a čas sú peniaze, dostaneme po nahradení sily múdrosťou a času peniazmi takýto matematický vzťah: múdrosť = práca delená peniazmi, z čoho po malej úprave vzíde rovnica: peniaze = práca lomené múdrosť.


Z tohto vzorca plynie: 

1. ak sa múdrosť blíži k nule, potom peniaze sa blížia k nekonečnu, pričom nezáleží na množstve vloženej práce, môže jej byť teda aj veľmi málo;

2. a opačne, ak sa múdrosť blíži k nekonečnu, peniaze sa blížia k nule aj napriek tomu, že vloženej práce je veľmi veľa.

Záver je jednoduchý: čím menej vieš, tým viac peňazí zarábaš. 

A teraz sľúbený test: tí z vás, vážení priatelia, ktorí majú problém s pochopením predchádzajúceho..., tí musia zarábať majland! 

Prosím, aby sa prihlásili v redakcii, kde je číslo môjho účtu. Ak naň niečo pošlú, urobia šťastným mňa, ale i seba.
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